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v Industrievertretung und Beschaffungsmanagement

\/ Coaching, Beratung und Dozent in den Bereichen

e Einkauf und Verhandlungstechniken
e Beschaffungs-/Vertriebs-Management
e Logistik

\/ Einkaufs-/Verkaufs-/Verhandlungs-Seminare
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www.lupberger-schulungen.de



Typologie / Personlichkeit

~Selbst-und Menschenkenntnisse
gezielt einsetzen”

Bei Untersuchungen Uber Erfolgsursachen trat immer
wieder ein Faktor in den Vordergrund:

lhre , Authentizitat”, das heiBt, die ,Stimmigkeit”
zwischen lhrer veranlagten Persdnlichkeitsstruktur
und lhrem erlernten Verhalten.

Es ist naturwissenschaftlich abgesichert, dass
wesentliche Persénlichkeitsmerkmale und
Verhaltensweisen des Menschen von der
individuellen Arbeitsweise des Gehirns abhangen.
Diese Erkenntnisse sind in der Biostruktur-Analyse
umgesetzt und kdnnen gezielt im Alltag eingebracht
werden.

Durch dieses Seminar

- wissen Sie mehr Uber sich selbst und Ihre
Mitmenschen.

- kénnen Sie |hre Starken gezielter einsetzen.

- verstehen Sie andere Menschen besser und
kénnen gezielter mit ihnen umgehen.

- schaffen Sie die Voraussetzungen, dauerhaft
erfolgreich zu sein.

Inhalt:

- Grundlage des menschlichen Verhaltens und der
Genetik

- Das gezielte Erkennen und Einsetzen von Kern-
kompetenzen

- Selbstkenntnis/Menschenkenntnis mit der
Biostruktur-Analyse

- Kommunikations-Wirkungsfaktoren

- |Ihre eigene Benchmark-Standortbestimmung

Kosten/Termine der Seminare auf
Anfrage, auch Inhouse moglich.

Management / Business

~Verhandlung heute”
mit aktuellen Methoden/Techniken

Verhandelt wird taglich, ob im Geschaftsleben oder
im Alltag. Dies oft unvorbereitet oder aus dem Stand
heraus. Aber wie verhandelt man heute erfolgreich?
Lassen Sie sich in diesem praxisorientierten Seminar
die , Best-Practice” und die aktuellen Trends und
Anforderungen im Verhandlungsablauf aufzeigen.

Erfahren Sie neue Methoden/Strategien/Techniken
sowie praxisnahe Tipps und Anregungen und setzen
diese gezielt um.

Inhalt:

- Verhandlungsgrundlagen

Von der Vorbereitung bis zur Nachbereitung
Argumente/Gegenargumente

Strategien und Taktiken

Wirkungsfaktoren

Benchmarking

Ein Mann aus der Praxis!

Prozesskoste
5 rechnung

Sekretariat 79
Sategische Siuerung

Zielkostenrechnung 52
Betriehsrat 94

lung 60
Arbeitsrecht 20, 58
itsvertrag

Einkauf / Beschaffung

~Einkauf heute”
Trends und Anforderungen in der
Beschaffung

~Einkaufen heute” heit den aktuellen
Marktbedingungen Stand zu halten und Trends zu
erkennen. Dazu die heutigen Anforderungen in der
Beschaffung gerecht werden und die Starke des
Einkaufs darstellen.

Lassen Sie sich in diesem Praxis-orientierten Seminar
das ,Best-Practice-Einkaufen” und die aktuellen
Trends und Anforderungen aufzeigen inkl. aktuellen
Kennzahlen und Einkaufsanalysen/Checklisten.

Denn: Im Einkauf liegt bekanntlich der Gewinn und
die Wertschopfung in den Unternehmen.

~Einkauf versus Verkauf”

~Einkauf versus Verkauf” ist das Spiel des Alltags im
Lieferantenmanagement, in der Verhandlung und im
internen Prozess.

Wie kann der Einkauf gegentiber dem Verkaufer, der
meist um ein vielfaches besser geschult ist,
bestehen.

Welche Strategien, Taktiken und Tricks benutzt die
andere Seite und wie kann man das erkennen.

Dazu die Kenntnis, wie heutzutage Verkaufer
geschult werden und mit welchen Verkaufstechniken
dabei gearbeitet wird.

In diesem Seminar wird aufgezeigt wie der Einkauf
im Umgang mit dem Verkauf Erfolg haben kann.
Dies Uber das Darstellen von aktuellen Methoden,
Moglichkeiten und Management-Instrumenten.



